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L'ENTREPRISE
|

SECTEUR

EMPLACEMENT
= Allemagne et présence dans 146 pays
IIIIE Commercial

® ACTIVITE
Services médicaux

NOMBRE D'EMPLOYES

<)
8838 Plus de 1300
ﬁﬁo

NOMBRE D'UTILISATEURS DE XPENDOR
10

MODULES UTILISES
2
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SITUATION DE DEPART
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. SITUATION

GCestion et travail trés manuels, dépendance vis-a-vis des
e-mails.

. CONSEQUENCE

- CoUts administratifs élevés en raison du travail manuel.

- Difficulté a communiquer de maniere fluide.

- Beaucoup de temyps consacreé aux taches manuelles.
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OBJECTIF DU PROJET
|

Numeérisation et agilité dans le
mMmanagement.

Confort pour le personnel de vente et le
service comptable.

Gain de temps consacré a la révision.



“XPENDOR nous a aidés a améliorer le processus, en nous apportant
plus de rapidité et de fluidité dans la résolution de nos problemes et
en nous fournissant les solutions nécessaires. Apres la mise en
ceuvre de la solution, la gestion n'est plus aussi manuelle et

nous avons obtenu les avantages escomptes”.

Responsable a Ddrr Dental




XPEeENJOr.

Comment gérez-vous les frais commerciaux et de
déplacement dans votre entreprise?

Contactez-nous et nous vous aiderons a numériser vos notes
de frais.

919 917 009
COMERCIAL@XPENDOR.COM



